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Chef des ventes (H/F) 

 

Vous souhaitez intégrer un groupe dynamique, en pleine croissance et pouvant offrir des challenges ? 

Rejoignez-nous. 

 

L’entreprise 
MAVIPAL, filiale du groupe MAVENTIS, est spécialiste depuis 60 ans en conception, fabrication et installation de solutions de 
stockage industriel, de rayonnages industriels et de cloisons modulaires. 

Le poste 
Basé au siège social à Brive (19), vous serez en charge d’animer, accompagner et manager une équipe de 12 technico-commerciaux 
itinérants et sédentaires. 

Dynamique, organisé(e) et autonome, doté(e) d’une capacité de conviction et d’un relationnel éprouvé, vous cherchez à vous inscrire 
dans la durée au sein d’une entreprise en plein développement à haut savoir-faire dans la fabrication et l’installation de solutions de 
stockage et d’aménagement industriels. 

Vous conduisez votre équipe jusqu’aux objectifs de chiffre d’affaires et de rentabilité fixés par la Direction en mettant en œuvre les 
choix stratégiques et commerciaux définis. 

Vos missions 

 Animer, encadrer et motiver l’équipe commerciale en appliquant la politique définie par la direction 

 Visiter les clients avec l’équipe commerciale sur les projets complexes 

 Conseiller son équipe sur les méthodes commerciales et techniques 

 Valider les devis en respectant les coûts, délais et marges 

 Suivre les chiffres d'affaires réalisés afin d’atteindre les objectifs fixés 

 Développer la prospection de nouveaux clients 

 Participer aux salons 

 Participer à l’ajustement de la stratégie marketing avec le chargé de communication et marketing 

 Assurer le reporting et l’analyse des résultats par affaire 

 Former et informer son équipe des nouveaux produits de l’entreprise 

 Former les nouveaux venus dans l'équipe commerciale 
 

Connaissances techniques et commerciales requises 

 Connaître le marché 

 Maîtriser les techniques générales (mécanique, automatisme…) 

 Maîtriser à terme les normes liées à l’activité et aux produits 

 Maîtriser à terme les produits de l’entreprise 

 Maîtriser les techniques de vente et de négociation (gestion, suivi des dossiers et devis, caractéristiques techniques, prix, 
délais, capacités d’argumentation et de conviction …) 

 Connaître l’anglais technique 

 Maîtriser les outils de gestion (pack office, ERP…) 
 



 
 

 

Administratif et siège social : 43 av. André Malraux - ZI Cana Est - 19100 BRIVE-LA-GAILLARDE – Tél : 05 55 86 03 60 
Usine : Le Bouleau - 21430 LIERNAIS – Tél : 03 73 27 00 73 

Agence : 26 Allée de Migelane - ZA des Pins Verts - 33650 SAUCATS 
SAS au capital de 252000€ - RCS Brive 531 145 746 00024 - NAF 2511Z - TVA : FR14531145746 - N° EORI : FR53114574600016 

info@mavipal.fr I www.mavipal.fr 

 
 
 
 
 
 
 
 
Rémunération 
De 45 à 48 k€ brut annuel selon profil + variable sur objectifs + véhicule de fonction  
Type d'emploi : Temps plein, CDI 
Statut : Cadre 

Avantages 
 Intéressement 
 Épargne salariale 
 Titre-restaurant 
 CE mutualisé 
 Mutuelle / prévoyance 

Programmation 
 Du lundi au vendredi 
 Travail en journée 

Expérience 
Management commercial : 3 ans (optionnel) 
Permis/certificat : Permis B 
Déplacements fréquents 

 

Pourquoi nous rejoindre ? 
 
Intégrer MAVIPAL, groupe MAVENTIS, c'est travailler au sein d'un groupe national, reconnu pour ses savoir-faire, qui a su conserver 
les caractéristiques d'une entreprise à dimension humaine, proche de ses collaborateurs et engagé en faveur de l’environnement. 
Rassemblant 120 collaborateurs à travers la France, MAVENTIS est le porte-étendard de notre engagement envers l'industrie. Le 
groupe rassemble 4 sociétés fortes de plus de 70 ans d’expertise dans le secteur industriel : MAVIPAL (agenceur industriel), DPA 
(pilotage de systèmes industriels), LAVAYSSIERE (créateur de cartérisations et carénages) et PRODEX (créateur de solutions 
logistiques). 
En nous rejoignant, vous évoluerez au sein d’un environnement dynamique où vos idées et compétences permettront à l’entreprise 
et au groupe de relever les défis passionnants de l’industrie. 
Le groupe est membre de la Mecanic Vallée qui est composée d’entreprises motrices telles que Figeac Aero, Ratier Figeac, Fives, 
BOSCH. 

 
Candidatez maintenant ! 

 


